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Estructurar programas formativos que aprovechen Moodle no 
solo como plataforma tecnológica, sino como parte de un 
ecosistema de aprendizaje bien diseñado, alineado con 
objetivos organizacionales y resultados de negocio.



Concentramos aprovechar la plataforma 

en 4 puntos clave.

Fuente: Elaboración asistida con IA (ChatGPT/OpenAI, 2026).



1 Desde el diseño instruccional, conectando los objetivos de aprendizaje deseados, con las 

actividades y todo organizado en una secuencia progresiva.



Acercar a la realidad a los aspirantes, donde se pueda mezclar el aprendizaje de producto 

con la practica comercial. 2



Usar la motivación desde el reconocimiento y el logro para mejorar el avance y 

apropiación del conocimiento.  3



Analizar resultados de los aspirantes en los diferentes módulos del proceso para 

identificar brechas y puntos de profundización.4

Fuente: Elaboración asistida con IA (ChatGPT/OpenAI, 2026).
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Rutas de aprendizaje con enfoque comercial.

Lo que nos ha permitido una menor brecha entre nuevo y antiguo personal y adicional la integración de 

estrategias como primer empleo.

Logrando resultados positivos en los indicadores comerciales claves en menor tiempo. 

Este uso nos ha permitido crecimiento a nivel nacional, con grupos comerciales 100% en Manizales, Valledupar, 

Bucaramanga y próximamente el oriente antioqueño. 



¡Gracias!


